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Opis kierunku

W dzisiejszych czasach, coraz szybszych zmian oraz nowych zagrozen, informacja o wysokiej jakosci biznesowej jest
czesto cenniejsza od kapitatu. Nasze studia, w bardzo praktyczny sposéb uczg jak zdobywaé i uzywaé krytycznie

cenng informacje dla wzrostu przewagi konkurencyjnej, wtasnej ekspansji oraz obnizenia biznesowego ryzyka.

Ponad 60% sukcesu w biznesie zalezy od posiadania informacji, ktéra jest najbardziej cenna, kompletna i prawdziwa.
Zestawem dopetniajgcych umiejetnosci jest sprawne pozyskanie i uzywanie tej informacji do zapewnienia firmie

sukcesu, bezpieczenstwa i znaczgcych przewag konkurencyjnych.

Cel

Celem studiéw jest dostarczenie stuchaczom skutecznych narzedzi do wzrostu wynikéw biznesowych w realnych
warunkach dziatania. Nastqpi to poprzez przekazanie wiedzy oraz praktycznych umiejetnosci w zakresie identyfikacji
istotnych luk informacyjnych oraz zdobywania cennych informacji w celu zwiekszania przewag konkurencyjnych,
ekspansji oraz obnizania ryzyka w strategicznie waznych obszarach dziatania biznesu i zarzgdzania. Studia majq
charakter zdecydowanie praktyczny. Prezentowana teoria, strategie i techniki bedqg natychmiast przektadane na

bezposrednie, praktyczne zastosowania w obszarach, ktére sq wazne dla stuchaczy.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy gdynia a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Co zyskujesz?

Nabedziesz specjalistyczng wiedze w zakresie identyfikacji tych informacji, ktére potrzebujesz by
zwiekszyé wtasne przewagi konkurencyjne, ekspansje oraz obnizyé ryzyka w strategicznie waznych
obszarach dziatania ze szczegdlnym uwzglednieniem tych informacji, ktérych im najbardziej im brakuje

Poznasz metody i techniki zdobywania informacji o duzym znaczeniu, a takze sposoby ich stosowania w
praktyce biznesowe;j.

Przeéwiczysz stosowanie kluczowych strategii, narzedzi i metod.

Nabedziesz wprawy w zastosowaniach, poniewaz zajecia sq prowadzone w formule minimum teorii i
maksimum éwiczen, praktyki oraz zastosowan. Zwracamy szczegdlng uwage na ich praktyczny charakter
i bezposrednig uzyteczno$é w realnych warunkach dziatania. To, co uczestnik moze samodzielnie
przeczytaé otrzyma przed zajeciami. Dzieki temu w trakcie zaje¢ bedziemy sie gtéwnie zajmowali
zastosowaniami w formie éwiczen, analizy przypadkéw, odpowiedzi na pytania i dyskusji zagadnien
kluczowych dla stuchaczy.

Dla kogo?

Studia skierowane sq do wtascicieli, oséb petnigcych lub zamierzajgcych petnié funkcje kierownicze biznesie oraz do
osbb, ktére chcq stosowaé tg wiedze na stanowiskach specjalistycznych lub we wtasnym zakresie. Szczegdlnie
zapraszamy osoby, ktére chcq zdynamizowaé dziatania swoich firm i wyjsé poza dotychczasowe sposoby

funkcjonowania lub duzo lepiej zrozumieé jak dziata ich bliska i daleka konkurencja.
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Liczba miesiecy nauki: Liczba godzin: 168 Liczba zjazdéw: 10 Liczba semestréw: 2
9
Wozrost zyskéw dzieki zdobywaniu i uzyciu cennych informacji - 10 strategii (8 godz.)

Wzrost zyskéw dzieki zdobywaniu i uzyciu cennych informacji - 10 strategii (8 godz.)
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Skuteczna realizacja wiasnej kariery Bl managera (16 godz.)

Promocja wtasnego wizerunku i kompetenciji na rynku pracodawcy (8 godz.)

Skuteczne dotarcie do wybranych pracodawcéw z wtasng ofertq (8 godz.)

Tworzenie i uzywanie przewag informacyjnych w strategiach biznesu (32 godz.)

Jakg informacjg wygrywa zarzqd (8 godz.)
Strategie uzycia cennej informaciji (8 godz.)
Tworzenie i uzycie przewag konkurencyjnych oraz kooperacyjnych (8 godz.)

Rozpoznawanie informacyjnych potrzeb zarzgdéw (8 godz.)

Narzedzia i strategie zdobywania cennej informacji w biznesie (16 godz.)

Strategie zdobywania cennej informaciji (8 godz.)

Narzedzia zdobywania cennej informacji (8 godz.)

Narzedzia i strategie zdobywania cennej dla CEO informaciji (32 godz.)

Rozpoznawanie rynkdéw (6 godz.)
Rozpoznanie waznego klienta (6 godz.)
Analiza konkurencji (6 godz.)
Weryfikacja firm oraz oséb (6 godz.)

Profile wptywu na kluczowe, dla sukcesu, osoby (8 godz.)

Przetwarzanie informaciji i sztuczna inteligencja (8 godz.)
Przetwarzanie informaciji i sztuczna inteligencja (8 godz.)
Komunikacja i wptyw w pracy Bl managera (32 godz.)

Strategie profilowania (8 godz.)
Komunikacja i wptyw (16 godz.)

Komunikacja i wspétpraca z zarzqgdem (8 godz.)

Bezpieczenstwo informacyjne zarzgdu i firmy (16 godz.)

Zagrozenia z wewnatrz firmy (8 godz.)

Zagrozenia zewnetrzne (8 godz.)
Projekt (8 godz.)
Seminarium projektowe (8 godz.)
Forma zaliczenia

testy semestralne i egzamin kohcowy polegajqcy na obronie projektu
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Wykladowcy

Kazimierz Nalepa

Ekspert biznesowy, trener, coach i wyktadowca akademicki.

Od ponad 30 lat dziata w obszarze negocjacji, mediacji, zarzgdzania konfliktem i trudnych windykacji. Wspiera
klientéw precyzyjnie rozpoznajqgc uwarunkowania sytuacji negocjacyjnych i mediacyjnych. Wspéttworzy z klientami
strategie negocjacyjne i uczestniczy w ich realizacji. Zajmuje sie rozpoznawaniem niejawnych i trudnodostepnych
aspektéw waznych sytuacji negocjacyjnych i mediacyjnych. Prowadzi indywidualne i grupowe szkolenia z mediacji
gospodarczej, negocjacji, rozwigzywania konfliktéw i trudnych windykacji. Wyszkolit duzg grupe mediatoréw

gospodarczych w ramach dziatan Polskiego Stowarzyszenia Mediacji Gospodarczych
Aniceta Bosak

licencjonowany trener i coach Franklin University oraz TransformingCommunication. Do$wiadczona specjalistka od
budowania relacji, rozwoju. Trener szkole zwigzanych z kontaktem z klientem (sprzedaz, obstuga klienta,

profesjonalna prezentacja biznesowa i negocjacije) oraz umiejetno$ciami menedzerskimi. Coach i mentor.
Urszula Nairne

managerka i specjalistka w dziedzinie Business Intelligence, transformacji cyfrowych i wdrazania nowych technologii
do biznesu, a takze relacji miedzynarodowych, ekspansji zagranicznej i wsparciu globalnej dziatalnosci firm. Partner
Zarzqgdzajgca funduszu StarFinder inwestujgcego w projekty technologiczne m.in. w obszarach biotechnologii,
sztucznej inteligencji, cyberbezpieczenstwa i BigData. Wczesniej Cztonek Zarzgdu i Dyrektor Konsultingu Globalnego
na ponad 100 krajéw w Geopolitical Intelligence Services, firmie doradczej rodziny ksigzecej w Liechtensteinie.
Wiascicielka firmy doradczej w Wielkiej Brytanii zajmujqcej sie badaniami rynkéw, rozwojem gospodarczym i
strategicznym oraz wspieraniem bizneséw, duzych inwestycji, klastréw technologicznych gtéwnie w Europie i Azji oraz
witascicielka kilku firm technologicznych zajmujgcych sie przetwarzaniem danych i sztuczng inteligencjq. Ekspertka od
transformacji cyfrowych i wdrazania nowych technologii, odpowiadata za transformacje biznesu i organizacji
rzqdowych w Anglii w czasie i po globalnym kryzysie finansowym. Cztonek wielu wptywowych organizacji m.in. Vaduz
RoundTable przygotowujgcych raporty i analizy doradcze dla gtéwnych decydentéw w Europie i Stanach
Zjednoczonych, cztonek lzby Amerykaiskiej w Niemczech, Wiceprzewodniczgca Izby Handlowej Europy Srodkowej,
cztonek Komisji Innowacji i Technologii w Krajowej Izbie Gospodarczej, cztonek corocznych Swiatowych Szczytéw
Politycznych odbywajgcych sie w réznych krajach dla gtéw panstw, prezeséw najwiekszych korporaciji i
reprezentantédw kluczowych organizacji miedzynarodowych. Absolwentka Stosunkéw Miedzynarodowych na
Uniwersytecie Warszawskim, gdzie réwniez byta cztonkiem Rady Wydziatu Dziennikarstwa i Nauk Politycznych;
Executive MBA na Uniwersytecie Quebec w Montrealu w Kanadzie, Szkole Gtéwnej Handlowej i Chifskim

Uniwersytecie Gérnictwa i Technologii w XuZhou, oraz Cyfrowej Strategii Biznesu na MIT Sloan Instytutu Technologii
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w Massachusetts w Stanach Zjednoczonych. W Polsce publikowata artykuty do Harvard Business Review m.in. o
zbieraniu wykorzystaniu danych geopolitycznych do osiggnieciu sukcesu biznesowego i prowadzita goscinny wyktad

o ekspansji zagranicznej sponsorowany przez Amazon dla studentéw MBA na Uniwersytecie Kozminskiego.

Margaret G. Walsh

politolog i ekonomistka, specjalista w dziedzinie relacji miedzynarodowych, finanséw i dyplomac;ji oraz prawa
miedzynarodowego, konsultant, praktyk organizacji przemystu, biznesu i finanséw oraz zagadnieh zwigzanych z
szeroko pojetym ryzykiem i ochronqg. Absolwentka The Ruprecht Karl University of Heidelberg, The University of
Toronto oraz New York University. Wieloletni wspétpracownik organizacji i agenciji rzgdowych Kanady i USA. Jest
wspodtpracownikiem The Cyber Academy, przy Uniwersytecie Napier w Edynburgu, oraz ekspertem w dziedzinie

bezpieczenstwa narodowego
Michat Drozdowicz
is a partner heading Governments & Energy practice at Eversheds Sutherland Wierzbowski.

He specializes in public contracts of significant value and a high degree of complexity, and in public procurement. He
also handles commercial law, negotiation and performance of contracts, enforcement of contractual claims, and in-

court and out-of-court dispute resolution. He has over 20 years of experience providing legal advice to businesses.

Before joining Wierzbowski Eversheds Sutherland (which he was previously affiliated with in 2008-2012), he worked
for seven years as a senior lawyer in a leading international law firm, advising public and private clients in the sectors

of power, oil and gas, defense and security, high tech, aviation, and rail.

Michat supports clients in determining whether a given project is subject to the public procurement regime, advises on
establishing the optimal structure for procedures and conditions for participation, as well as negotiation,
performance, settlement, and modification of contractual obligations. Over the past eight years, he has advised or

represented clients on public contracts and related disputes with a value exceeding EUR 6 billion.

He is the author of many articles on public procurement published in recognized journals and newspapers, as well as
a speaker at scholarly conferences in this area. He has lectured auditor trainees at the Supreme Audit Office on the

subject of public procurement. He is one of the founders of the Polish Public Procurement Law Association.

Michat has been recommended for years by renowned legal directories: Chambers and Partners (public
procurement), Who’s Who Legal (government contracts), and IFLR 1000 (project development). In 2020 he received
Client Choice Award.
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