Menedzer sprzedazy

- Specjalnoé¢ - studia | stopnia
Kierunek: Zarzgdzanie

Tradycyjne Hybrydowe ODIPAZDZIERNIKA Studia licencjackie

Czego nauczysz sie, wybierajac te specjalnos$¢?

W trakcie studiéw m.in.:

Nauczysz sie okresla¢ cele i strategie sprzedazy,
Dowiesz sie, jak budowaé zespdt sprzedawcdw i kierowaé nim,

Dowiesz sie, jak zarzqdzaé pionami sprzedazy w przedsiebiorstwie produkcyjnym, ustugowym i
handlowym,

Zdobedziesz wiedze, jok pozyskiwaé klienta indywidualnego i biznesowego,
Bedziesz potrafit zarzgdzaé¢ umiejscowieniem produktu na pétkach sklepowych,
Dowiesz sie, jak wykorzystaé rézne narzedzia wspierajgce komunikacje w biznesie,

Nauczysz sie przygotowywaé i przeprowadzaé prezentacje handlowe.
Co jeszcze powiniene$ wiedzie¢?

Kierunek ten objety jest miedzynarodowq akredytacjg IACBE.

Program studiéw na kierunku zarzqdzanie jest skonstruowany w sposéb, ktéry przygotowuje Cie do uzyskania
Certyfikatu IPMA - Student. Do egzaminu certyfikacyjnego przystqpi¢ mogqg studenci lub absolwenci - nie pézniej niz
rok od daty uzyskania dyplomu, ktérzy uzyskali zaliczenie przedmiotéw akredytowanych przez IPMA Polska. Koszt
egzaminu certyfikacyjnego IPMA-Student wynosi 300 PLN, czyli mniej niz 25% kosztu najnizszego certyfikatu w

systemie certyfikacji IPMA 4-L-C, certyfikatu IPMA-D.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy gdansk a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Praca dla Ciebie:

pracownik dziatu sprzedazy lub marketingu w przedsiebiorstwie
handlowym lub ustugowym,

pracownik dziatu handlowego w przedsigbiorstwie produkcyjnym,
pracownik agencji marketingowej,

pracownik agencji doradztwa biznesowego,

prowadzgcy wiasng dziatalnoéé gospodarczq,

koordynator ds. trade marketingu,

regionalny kierownik sprzedazy,

przedstawiciel handlowy
o (]
Opinie

Praktycznie niemozliwe jest zdobycie dobrej pracy bez do$wiadczenia. Dlatego znalaztam sie na tej uczelni, bo tutaj
zdobywamy je juz w trakcie studiéw. Mam mozliwo$é¢ odbycia praktyk, dzieki ktérym moje szanse na zatrudnienie sq

duzo wigksze, a organizacja zaje¢ dostosowana jest do naszych potrzeb.

Klaudia Rekosz

studentka Uniwersytetu WSB Merito

Program studiéw

Wybrane przedmioty specjalnosciowe:

Organizacja dziatu sprzedazy i marketingu,

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy gdansk a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Zarzqgdzanie zespotem sprzedazowym,

Pozyskiwanie klientéw indywidualnych i grupowych,

Budowanie ofert sprzedazowych,

Techniki sprzedazy

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy gdansk a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



