Business Intelligence. Zarzadzanie
sukcesem organizacji
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Opis kierunku

Ponad 60% sukcesu w biznesie zalezy od posiadania informacji, ktéra jest najbardziej cenna, kompletna i prawdziwa.
Nalezy przy tym wiedzieé: a. co juz posiadamy b. czego nam brakuje c. o czym nie wiemy, ze jest lub bedzie nam
potrzebna ($lepe obszary informacyjne). Zestawem dopetniajgcych umiejetnoéci jest sprawne uzywanie tej informac;ji
do zapewnienia firmie sukcesu, bezpieczenstwa i znaczqcych przewag konkurencyjnych. Celem studiéw jest
dostarczenie uczestnikom skutecznych narzedzi do wzrostu wynikéw biznesowych. Nastqpi to poprzez przekazanie
wiedzy oraz praktycznych umiejetnosci w zakresie identyfikacji istotnych luk informacyjnych oraz zdobywania
cennych informacji w celu zwiekszania przewag konkurencyjnych, ekspansji oraz obnizania ryzyka w strategicznie
waznych obszarach dziatania. Bedziemy sie takze zajmowali praktycznym stosowaniem tych informacji w biznesie i
zarzqdzaniu. Studia majq charakter zdecydowanie praktyczny. Prezentowana teoria, strategie i techniki bedqg

natychmiast przektadane na bezposrednie, praktyczne zastosowania w obszarach, ktére sq wazne dla uczestnikéw.

Co zyskujesz?

« Absolwenci studiéw nabedq specjalistyczng wiedze w zakresie identyfikacji tych informacji, ktére potrzebujq by
zwiekszy¢ witasne przewagi konkurencyjne, ekspansje oraz obnizyé ryzyka w strategicznie waznych obszarach
dziatania ze szczegdlnym uwzglednieniem tych informaciji, ktérych im najbardziej im brakuje.

« Poznajg metody i techniki zdobywania informacji o duzym znaczeniu, a takze sposoby ich stosowania w praktyce
biznesowej.

* Przeéwiczq stosowanie kluczowych strategii, narzedzi i metod.

« Nabedq wprawy zastosowaniach, poniewaz zajecia sq prowadzone w formule minimum teorii i maksimum éwiczen,
praktyki oraz zastosowan. Zwracamy szczegdlng uwage na ich praktyczny charakter i bezposredniq uzytecznoéé w

realnych warunkach dziatania. To, co uczestnik moze samodzielnie przeczyta¢ otrzyma przed zajeciami. Dzieki temu
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w trakcie zajeé bedziemy sie gtéwnie zajmowali zastosowaniami w formie éwiczen, analizy przypadkéw, odpowiedzi
na pytania i dyskusji zagadnien kluczowych dla uczestnikéw.

e Zajecia prowadzone sq w formule distance education and training
[ ]
Dla kogo?

Studia skierowane sq do wtascicieli, oséb petnigcych lub zamierzajgcych petnié¢ funkcje kierownicze biznesie oraz do
0s0b, ktére chcq stosowaé tqg wiedze na stanowiskach specjalistycznych lub we wtasnym zakresie. Szczegdlnie
zapraszamy osoby osoby, ktére chcqg zdynamizowaé dziatania swoich firm i wyjéé poza dotychczasowe sposoby

funkcjonowania lub duzo lepiej zrozumie¢ jak dziata ich bliska i daleka konkurencja.

Program studiéw

Program studiéw dla kierunku Business Intelligence — zarzgdzanie sukcesem firmy.
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INZYNIERIA BIZNESOWYCH PRZEWAG INFORMACYJNYCH (BUSINESS INTELLIGENCE) (56 godz.)

« Cenne przewagi informacyjne w strategii sukcesu firmy — teoria i narzedzia (16 godz.)

« Profile oséb o wybitnych osiggnieciach w zakresie intelligence (8 godz.)

« Od informacji do zyskéw - strategia, wdrozenie, zyski (8 godz.)

« Najwazniejsze przypadki zdobywania i wykorzystania przewag informacyjnych (16 godz. )

« Strategie i techniki pozyskiwania informacji (8 godz.)
LUDZIE W STRATEGIACH WYGRYWANIA ZA POMOCA PRZEWAG INFORMACYJNYCH (52 godz.)

« Profilowanie istotnych oséb (16 godz. )
« Jaka wiedza o ludziach jest nam potrzebna (8 godz.)
« Twarde strategie i techniki wptywu na innych (12 godz.)

+ Subtelne strategie i techniki wptywu na innych (16 godz.)
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PRAWO | TECHNIKA (32 godz.)

« Prawne aspekty dziatan w obszarze Business Intelligence (8 godz.)
+ Pozyskiwanie informacji w sferze Cyber technologii/IT (16 godz.)

+ Obrona przed wykradaniem informacji w sferze Cyber technologii/IT (8 godz.)
ZASTOSOWANIA BUSINESS INTELLIGENCE W WYBRANYCH OBSZARACH (24 godz.)

« Business Intelligence dla wtascicieli i kadry menadzerskiej (8 godz.)
« Penetracja rynkéw, sprzedaz, negocjacje, przetargi — (8 godz.)

« Zastosowania Business Intelligence w sprawach o specjalnym znaczeniu (8 godz.)
PROJEKT (8 godz.)

« Seminarium projektowe (8 godz.)

FORMA ZALICZENIA

Testy semestralne i egzamin korncowy polegajqcy na obronie projektu.

Wykladowcy

Aniceta Bosak

licencjonowany trener i coach Franklin University oraz Transforming Communication. Doswiadczona specjalistka od
budowania relacji, rozwoju. Trener szkolen zwiqgzanych z kontaktem z klientem (sprzedaz, obstuga klienta,

profesjonalna prezentacja biznesowa i negocjacije) oraz umiejetno$ciami menedzerskimi. Coach i mentor.
Kazimierz Nalepa

Ekspert biznesowy, trener, coach i wyktadowca akademicki.

Od ponad 30 lat dziata w obszarze negocjacji, mediacji, zarzgdzania konfliktem i trudnych windykacji. Wspiera
klientéw precyzyjnie rozpoznajqgc uwarunkowania sytuacji negocjacyjnych i mediacyjnych. Wspéttworzy z klientami
strategie negocjacyjne i uczestniczy w ich realizacji. Zajmuje sie rozpoznawaniem niejawnych i trudnodostepnych
aspektéw waznych sytuacji negocjacyjnych i mediacyjnych. Prowadzi indywidualne i grupowe szkolenia z mediacji
gospodarczej, negocjacji, rozwigzywania konfliktéw i trudnych windykacji. Wyszkolit duzg grupe mediatoréw

gospodarczych w ramach dziatahn Polskiego Stowarzyszenia Mediacji Gospodarczych

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy gdansk a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Urszula Nairne

Managerka i specjalistka w dziedzinie Business Intelligence, transformacji cyfrowych i wdrazania nowych technologii
do biznesu, a takze relacji miedzynarodowych, ekspansji zagranicznej i wsparciu globalnej dziatalnoéci firm. Partner
Zarzqgdzajgca funduszu StarFinder inwestujgcego w projekty technologiczne m.in. w obszarach biotechnologii,
sztucznej inteligencji, cyberbezpieczenstwa i BigData. Wczesniej Cztonek Zarzgdu i Dyrektor Konsultingu Globalnego
na ponad 100 krajéw w Geopolitical Intelligence Services, firmie doradczej rodziny ksigzecej w Liechtensteinie.
Wiascicielka firmy doradczej w Wielkiej Brytanii zajmujqcej sie badaniami rynkéw, rozwojem gospodarczym i
strategicznym oraz wspieraniem bizneséw, duzych inwestycji, klastréw technologicznych gtéwnie w Europie i Azji oraz
witascicielka kilku firm technologicznych zajmujgcych sie przetwarzaniem danych i sztuczng inteligencjq. Ekspertka od
transformacji cyfrowych i wdrazania nowych technologii, odpowiadata za transformacje biznesu i organizacji
rzqdowych w Anglii w czasie i po globalnym kryzysie finansowym. Cztonek wielu wptywowych organizacji m.in. Vaduz
RoundTable przygotowujgcych raporty i analizy doradcze dla gtéwnych decydentéw w Europie i Stanach
Zjednoczonych, cztonek lzby Amerykanskiej w Niemczech, Wiceprzewodniczgca Izby Handlowej Europy Srodkowej,
cztonek Komisji Innowacji i Technologii w Krajowej Izbie Gospodarczej, cztonek corocznych Swiatowych Szczytéw
Politycznych odbywajqcych sie w réznych krajach dla gtéw parnstw, prezeséw najwigkszych korporaciji i
reprezentantédw kluczowych organizacji miedzynarodowych. Absolwentka Stosunkéw Miedzynarodowych na
Uniwersytecie Warszawskim, gdzie réwniez byta cztonkiem Rady Wydziatu Dziennikarstwa i Nauk Politycznych;
Executive MBA na Uniwersytecie Quebec w Montrealu w Kanadzie, Szkole Gtéwnej Handlowej i Chifiskim
Uniwersytecie Gérnictwa i Technologii w XuZhou, oraz Cyfrowej Strategii Biznesu na MIT Sloan Instytutu Technologii
w Massachusetts w Stanach Zjednoczonych. W Polsce publikowata artykuty do Harvard Business Review m.in. o
zbieraniu wykorzystaniu danych geopolitycznych do osiggnieciu sukcesu biznesowego i prowadzita goscinny wyktad

o ekspansji zagranicznej sponsorowany przez Amazon dla studentéw MBA na Uniwersytecie Kozminskiego.
Piotr Stupczynski

Piotr Stupczynski. ekspert ds. bezpieczenstwa i ochrony informaciji.

Absolwent studiéw MBA na Wydziale Informatyki w Polsko — Japonskiej Akademii Technik Komputerowych. Od 2009
roku prowadzqgcy wtasng firme ,,Ustugi Informatyczno — Edukacyjne” wpisang do Rejestru Instytucji Szkoleniowych
(RIS) pod nr 2.14/00170/2020. Absolwent studiéw podyplomowych Uniwersytetu Warszawskiego Wydziatu
Dziennikarstwa i Nauk Politycznych o kierunku ,,Bezpieczenstwo Wewnetrzne” oraz absolwent Centrum Nauk
Sqgdowych Uniwersytetu Warszawskiego z zakresu ,,Prawa dowodowego i nauk pokrewnych”. Od ponad dwudziestu
lat zwiqzany z bezpieczestwem informatycznym. Byty aplikant, a nastepnie kurator zawodowy w Sqdzie Okregowym
dla Warszawy Pragi. Od pietnastu lat zajmujgcy sie ochronq informacji niejawnych, biznesowych i osobowych.
Zaangazowany szkoleniowiec zajmujgcy sie podnoszeniem swiadomos$ci uczestnikéd4w w zakresie bezpieczenstwa
informatycznego, cyberbezpieczenstwa, socjotechnik itp. Wyktadowca na studiach Master of Business Administration
(MBA) w Collegium Humanum. Autor szeregu fachowych artykutéw z zakresu cyberbezpieczefistwa opublikowanych

m.in. w dwumiesieczniku ,,Ochrona i Bezpieczenstwo Obiektéw i Biznesu” oraz wielu autorskich programéw szkolen
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odwotujgcych sie do metodyki nauczania. Cztonek zespotu ds. wdrozenia i implementacji RODO. Petnomocnik Prezesa

Zarzqgdu ds. Ochrony Informaciji Niejawnych z poswiadczeniem bezpieczenstwa wydanym przez Agencje

Bezpieczenstwa Wewnetrznego. Przeszklony przez ABW z zakresu ochrony informacji niejawnych NATO, Unii

Europejskiej oraz Europejskiej Agencji Kosmicznej oraz ochrony informac;ji niejawnych w systemach

teleinformatycznych. Uczestnik, konsultant i prelegent w specjalistyczny szkoleniach, warsztatach, konferencjach,

seminariach, kongresach, targach. Wielokrotnie wyrézniany i nagradzany przez rézne instytucje. Wyznawca postawy

proaktywnej, posiadajgcy niskqg tolerancje nude.

A prywatnie — cztowiek lubigcy wyzwania, stale podnoszqgcy swoje kwalifikacje. Hobby: zeglarstwo, golf.

Special promotion for candidates.
Nie czekaj, zapisz sie online. Pierwsi korzystajq najwiecej!

Zapisujgc sie do 25 kwietnia, zyskujesz 1200 zi, dzieki:

800 zt znizki w czesnym rozliczanej przez caty okres studiéw,
proporcjonalnie do wybranego systemu ratalnego,

400 zt dzieki zwolnieniu z optaty wpisowe;j.

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 285 zt

do 25 kwietnia

czesne juz od

240 zt 2852 #

miesiecznie
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