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Dlaczego warto wybra¢ kierunek Marketing i
sprzedaz w WSB?

Studiuj marketing i sprzedaz juz od 166 zt miesiecznie! (zamiast ceny standardowej 285 zt miesiecznie)

Ten kierunek jest dofinansowany ze $rodkéw Unii Europejskiej - Europejskiego Funduszu Spotecznego, w ramach
projektu: ,SMART EDUCATION - Ksztatcenie wyzsze w dobie innowacji cyfrowych” (POWR.03.05.00-00-Z004%/18).

Oznacza to, ze poza promocjami wynikajgcymi z regulaminu promocji mozesz zaptaci¢ mniej.

Program ksztatcenia zostat przygotowany z ekspertami na co dzieh zajmujgcymi sie obstugq przedsiebiorstw w
zakresie nowoczesnego marketingu, innowacyjnych strategii biznesowych i komunikacji z rynkiem opartej na nowych

technologiach.

Na zajeciach nauczysz sie obstugi nowoczesnych narzedzi marketingowych — programéw monitorujgcych dziatania w
internecie, systemoéw zarzqdzania sprzedazq i relacjami z klientami, menedzeréw reklam, programéw do tworzenia

grafik, biur prasowych online i wielu innych.

Spotkasz wielu cenionych ekspertéw w $wiecie marketingu i sprzedazy podczas licznych wyktadéw otwartych,

spotkan guest speakeréw, webinaréw czy bezptatnych szkoleh dodatkowych.

W ramach warsztatéw bedziesz planowat wprowadzenie nowych produktéw na rynek i tworzyt kreatywne kampanie

reklamowe.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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specjalistyczne spotkania branzowe zajecia prowadzone dofinansowanie
laboratorium przez do$wiadczonych
komputerowe praktykéw

Czego nauczysz sie w trakcie studiéow?

Poznasz realia i specyfike pracy w obszarach nowoczesnego marketingu i sprzedazy.
Dowiesz sie, jak skutecznie sprzedawaé, zarzgdzaé projektami, obstugiwaé klientéw.
Zapoznasz sie z wyzwaniami pracy kreatywnej jako copywriter.

Bedziesz efektywnie analizowat dane rynkowe, przeprowadzat badania marketingowe i pozyskiwat

informacje o poziomie satysfakcji klientow.
Nauczysz sie technik sprzedazy bezposredniej i internetowe;j.

Zdobedziesz umiejetno$¢ skutecznego komunikowania sie, planowania dziatan, samodzielnej pracy w

ramach wskazanego projektu.

Zdobedziesz aktualng wiedze na temat trendéw i rozwiqzan w $wiecie marketingu i sprzedazy.

Zobacz specjalno$ci na tym kierunku

Marketing i nowe media - studia dofinansowane z EFS

[DOFINANSOWANE|

Strategie i techniki sprzedazy - studia dofinansowane z EFS

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Program studiéw

Przedmioty podstawowe i kierunkowe:

Jezyk obcy

Podstawy socjologii

Podstawy komunikacji

Podstawy psychologii

Ochrona wtasnos$ci intelektualnej
Podstawy technologii informacyjnej i aplikacji biurowych
Podstawy prawa

Podstawy zarzgdzania
Mikroekonomia

Podstawy marketingu

Badania marketingowe
Zarzqgdzanie markq

Nauka o organizaciji

Podstawy finanséw

Srodki i techniki sprzedazy

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Negocjacje w biznesie

Komunikacja marketingowa

Nowoczesne technologie w marketingu i sprzedazy
Psychologia marketingu i sprzedazy

Zarzgdzanie projektami

Zarzgdzanie jakosciq

Zachowania konsumentéw

Metody efektywnego uczenia sie i tworzenia prac projektowych
Wprowadzenie do pracy dyplomowej
Wprowadzenie na rynek pracy

Cwiczenia do wyboru

Wyktad monograficzny

Wychowanie fizyczne

BHP

Przedmioty specjalnos$ciowe:

Przedmioty specjalno$ciowe obowigzkowe (godziny w semestrze w zaleznosci od specjalnosci)
Jezyk obcy fachowy
Seminarium dyplomowe

Praktyka zawodowa

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Wykladowcy

Adam Przezdziek

autor bloga MEDIAFEED.PL, trendwatcher, konsultant, méwca. Twérca i wtasciciel jednego z najbardziej poczytnych
blogéw w Polsce o nowoczesnym marketingu, niestandardowych formach reklamy, najnowszych zjawiskach

spotecznych oraz trendach z zakresu mediéw cyfrowych i technologii- MEDIAFEED.PL

Laureat plebiscytu Ludzie Polskiego Internetu. Autor nominowany do nagrody Cztowiek Roku ,,Briefu” 2015.
Wyrédzniony przez magazyn ,Adweek”, jedno z najwazniejszych na $wiecie pism na temat reklamy i mediéw. Publikuje

m.in. dla miesiecznika “BE Magazyn”.

Absolwent kierunkéw z zakresu marketingu miedzynarodowego oraz marketingu internetowego. Doswiadczenie

zawodowe gromadzit podczas pracy m.in. dla Tesco, PressitOn, Agora, BP, T-Mobile, GONG i in.
dr Eukasz Makowski, prof. UWSB Merito

Menedzer, doradca i trener biznesu z zakresu: zarzgdzania przedsiebiorstwem, marketingu, PRu, sprzedazy,
negocjacji, komunikacji oraz innych. Od roku 2010 prodziekan Uniwersytetu WSB Merito Chorzéw. Autor oraz
recenzent wielu publikacji z zakresu zarzqdzania, polityki i gospodarki. Cztonek Rady Programowej specjalistycznych
wydawnictw. W 2008 oraz 2010 roku odbyt staz naukowy w Uniwersytecie totwy w Rydze. Zdobywca grantu
naukowego Ministra Nauki i Szkolnictwa Wyzszego. Menedzer i redaktor pisma przemystowo—gospodarczego

(2004-2007), dyrektor generalny, dyrektor produktu oraz sieci sprzedazy w latach 2004, 2007-2010.

Marketing i sprzedaz - studia dofinansowane z EFS
mgr Michal Raszka

Dyrektor Dziatu Komunikacji i Strategii Medialnych w Grupie PRC. Rzecznik prasowy, twérca kampanii public
relations, media relations, marketingowych. Praktyk i teoretyk zarzqgdzania kryzysowego. Komentator w mediach
branzowych i ogdlnopolskich. Zainteresowania naukowe zwiqzane z szeroko pojetg komunikacjq perswazyjnqg,

marketingiem politycznym, nowymi mediami.

mgr Kinga Religa

Dyrektor Agencji Komunikacji Marketingowej Business Consulting w Katowicach. Jest odpowiedzialna za realizacje
projektéw z zakresu komunikacji marketingowej. Zaangazowana w przedsiewziecia zwigzane z marketingiem
terytorialnym oraz promocjq miast i regionéw. Absolwentka kursu Professional Diploma in Marketing. Posiada

miedzynarodowy dyplom kompetencji marketingowych The Chartered Institute of Marketing in London. Naukowo

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



realizuje sie w obszarze komunikacji marketingowej. Wspétautorka ksigzki ,,.Szukajqgc klienta. Jak rozpoznaé
potencjalnego nabywce i nie wpadaé w putapke sprzedawania wszystkim” bedqcej praktycznym, sprzedazowo-

marketingowym spojrzeniem na rynek i klienta.

Partnerzy kierunku

mediamass.

Special promotion for candidates.

Nie czekaj, zapisz sie online. Pierwsi korzystaja najwiecej!

do 25 kwietnia
Zapisujgc sie do 25 kwietnia, zyskujesz: czesne juz od

328 Zl 39571 7k

miesiecznie

800 zi dzieki znizce w czesnym, ktéra na studiach | stopnia

rozliczana jest na pierwszym roku studiéw, obnizajgc proporcjonalnie

kazdg kolejng rate czesnego.

Dodatkowo jeste$ zwolniony(-na) z optaty wpisowej w wysokosci 85 zt.
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