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Opis kierunku:

Rekrutacja na ten kierunek zostata zakonczona.

Kierunek studiéw moze zainteresowaé pracownikéw dziatéw zakupdw oraz wtascicieli i menedzerdédw hurtowni i firm
dystrybucyjnych. Wyktadowey sq praktykami od lat zajmujgcymi sie zakupami i sprzedazqg, doskonale znajg
wyzwania stojgce przed menedzerami zakupdéw i chetnie dzielq sie swojg zdobywang przez wiele lat wiedzq. Program
studidéw zostat skonstruowany tak, aby w jak najprostszy i najlepszy sposdb uczestnicy mogli zdobyé wiedze i

umiejetnosci potrzebne im w codziennej pracy.

Celem studiéw jest podniesienie wiedzy, umiejetnosci i kompetencji w zakresie zarzqgdzania procesem zakupowym w
firmie. Podczas zajeé stuchacze majg mozliwo$é zapoznania sie z najlepszymi praktykami stosowanymi w zakupach i

zarzqdzaniu tancuchem dostaw, dzieki analizie realnych probleméw i przyktadéw najlepszych praktyk biznesowych.

Studia z certyfikatem Franklin University

W ramach kierunku, modut Umiejetno$ci negocjacyjne prowadzony jest wedtug materiatéw dydaktycznych i
metodologii Franklin University, z wykorzystaniem case study i éwiczen z rynku amerykanskiego. Modut koriczy sie
zaliczeniem testu sprawdzajqcego. Stuchacze majqg mozliwo$é wykupienia certyfikatu potwierdzajgcego zdobycie
praktycznej wiedzy i umiejetnosci dostosowanych zaréwno do rynku polskiego, jak i zagranicznego. Optata za

certyfikat wynosi 310 zt.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Co zyskujesz?

zwiekszenie umiejetnosci i wiedzy w zakresie zarzqdzania procesem zakupowym

poprawienie wynikéw swojej pracy i efektywnosci dziatu zakupéw w firmie, co wptywa na ograniczenie
kosztéw przedsigbiorstwa przy zachowaniu wysokich standardéw

wzmochienie pozycji i kompetencji w ubieganiu sie o podjecie pracy na stanowiskach menedzerskich lub
specjalistycznych w obszarze zakupéw

wzmochienie pozycji wiasnej stuchacza i jego kompetencji w obrebie wtasnych firm, instytuc;ji i urzedéw

poznanie swojej osobowo$ci oraz umiejetno$é stosowania wiedzy o typach osobowosci w kontaktach z
klientami i w negocjacjach

w ramach programu przewidziane sqg réwniez zajecia realizowane na zjezdzie wyjazdowym,
finansowanym przez Wyzszq Szkote Bankowqg

Dla kogo?

$redni szczebel kierowniczy w obszarze zakupdéw w przedsiebiorstwach
osoby chcqce pracowaé w obszarze zakupoéw
pracownicy chcqcy pogtebic i rozszerzyé swojg wiedze w zakresie zakupéw w aspekcie menedzerskim

osoby zainteresowane problematykg zakupowgq i jej rolg w biznesie

"Méwi sie, ze kobieta i zakupy to dobrany duet. Potgczytam te dwie sprawy — przyjemne z pozytecznym. Jestem
specjalistq ds. zakupéw. Odpowiadam za zakup kilku z grup asortymentowych w jednej z firm na Slgsku z branzy

FMCG. Wszystko po to, aby osiggngé maksymalng sprzedaz. Rozwijam swoje kompetencje w tym zakresie."

Wioletta Biatas

Absolwentka studiéw podyplomowych
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Program studiéw

Program studiéw podyplomowych dla kierunku Menedzer zakupdéw — certyfikat Franklin University
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Liczba miesiecy nauki: Liczba godzin: 170 Liczba zjazdéw: 11 Liczba semestrow: 2
9

ZAKUPY W PRZEDSIEBIORSTWIE (48 godz.)

1. Zakupy i ich znaczenie w organizacji (8 godz.)

rola zakupoéw i bezpieczenstwa materiatowego w dziatalno$ci gospodarczej przedsiebiorstwa
proces zakupdéw w organizacji

cykl zaopatrzenia w przedsiebiorstwie

otoczenie gospodarcze i czynniki ksztattujgce funkcje zakupoéw

uwarunkowania wewnetrzne zaopatrzenia przedsiebiorstwa

typy postepowan zakupowych.

Stuchacze pozyskajq aktualng wiedze z zakresu zarzqgdzania procesem zakupowym w przedsiebiorstwie oraz

dowiedzq sie, jak prognozowaé zakupy i joki wptyw ma to na inne procesy w firmie.

2. Strategie zakupowe (16 godz.)

pojecie i miejsce zakupdéw w procesie zarzgdzania strategicznego
rodzaje strategii zakupowych
procedura formutowania i wdrazania strategii logistycznej

miejsce zakupdéw w strukturze organizacyjne;j.

Stuchacze poznajg aktualne strategie zakupowe, metody ich formutowania oraz wdrazania w organizaciji.

3. Zarzgdzanie tanicuchem dostaw (8 godz.)

istota, cele i uwarunkowania w zarzqgdzaniu tancuchami dostaw
procedura integrowania tancuchéw dostaw

techniki i technologie w zarzqdzaniu tancuchami dostaw
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zarzgdzanie tancuchami dostaw

warunki transponowania do$wiadczeh zagranicznych.

Stuchacze poznajg aktualne trendy i uwarunkowania w temacie zarzgdzania taficuchem.

L. Ograniczanie kosztéw w zakupach (8 godz.)

kumulacje zakupéw

optymalne wielkosci partii zakupowej

koszty odsetek

zysk ptynqcy z zakupu wiekszej partii materiatu

mozliwos$¢ generowania oszczednoS$ci z tytutu uproszczenia proceséw logistycznych.

Stuchacze zdobedq wiedze na temat skutecznych metod ograniczania kosztéw zakupdw i poszukiwania optymalnych

rozwiqzan dla swojej organizaciji.

5. Wycena wartosci relacji z dostawcami (8 godz.)

zarzqdzanie relacjg z dostawcami w cyklu zycia — nawiqzanie, utrzymanie i rozwéj relacji z dostawcqg
komponenty wartoéci dostawcy z perspektywy realizacji celéw przedsiebiorstwa

wycena potencjatu rynkowego dostawcy

wycena potencjatu zasobowego dostawcéw

wykorzystanie rachunku kosztéw w zarzgdzaniu relacjq z dostawcqg

controlling relacji z dostawcami.
Stuchacze dowiedzq sie, jak wycenié potencjat dostawcy oraz wybraé odpowiedniego dostawce do SRM.
ELEMENTY ZARZADZANIA W ZAKUPACH (24 godz.)

1. Organizacja i zarzqdzanie dziatem zakupéw (8 godz.)

menedzer jako lider zespotu

efektywne ksztattowanie przywddztwa

przywddztwo sytuacyjne a etapy rozwoju zespotu
organizacja pracy zespotowej

style zarzqgdzania oraz style komunikacji

narzedzia rozwojowe pracownikdéw

ewaluacja, kontrola i rozliczanie pracownikéw zespotu

zarzgdzanie zmiang i konfliktami w zespole.
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Stuchacze dowiedzq, jok skutecznie zarzgdzaé zespotem zakupowym.

2. Dobor cztonkéw zespotu zakupéw (8 godz.)

proces rekrutacji

rola dziatu personalnego i jego wsparcie w procesie rekrutacji

analiza i opis stanowiska pracy oraz budowa profilu kandydata do pracy w zakupach
metody, techniki oraz narzedzie selekc;ji

zatrudnienie oraz adaptacja na stanowisku pracy.

Stuchacze dowiedzq sie, jak budowaé zespét zakupowy przy wsparciu o takie narzedzia jak, np. macierz kompetencji.

3. Zarzgdzanie kategorig w zakupach (8 godz.)

proces zarzqdzania kategoriami zakupowymi wedtug modelu PRIME™

Stuchacze studiéw podyplomowych dowiedzq sie, jak metodycznie budowaé i zarzgdzaé kategoriq zakupowq.
UMIEJETNOSCI INTERPERSONALNE (32 godz.)

1. Umiejetnosci negocjacyjne - z certyfikatem Franklin University (16 godz.)

Umiejetnosci negocjacyjne prowadzone sqg wedtug materiatéw dydaktycznych i metodologii Franklin
University, z wykorzystaniem case study i éwiczen z rynku amerykanskiego.

2. Negocjacje w zakupach (16 godz.)

strategie negocjacyjne w zakupach
réznice w negocjacjach z dostawcami w zalezno$ci od ich pozycji rynkowej i znaczenia dla organizaciji.
typologia osobowosci w kontaktach z dostawcami i klientami

dobér technik negocjacyjnych wzgledem dostawcy.

Stuchacze pozyskujg najbardziej skuteczne umiejetnosci wspomagajqce ich w procesie negocjacji z réznymi typami

dostawcéw.
PROCES ZAKUPOW (56 godz.)

1. Kryteria doboru i oceny dostawcéw (8 godz.)

zrédta pozyskiwania informacji o dostawcach

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy chorzow
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



analiza ofert i ich selekcja
kryteria i metody oceny dostawcéw

zarzqdzanie bazq dostawcéw.

Stuchacze dowiedzq sie, jak pozyskiwaé informacje oraz jak oceniaé dostawce wedtug wiasciwych kryteriéw oceny i

miernikéw efektywnosci.

2. Prawne aspekty zawierania uméw handlowych (8 godz.)

rodzaje uméw
warunki uméw
strony kontraktu handlowego

putapki w zawieraniu kontraktéw handlowych.

Stuchacze dowiedzq sie, jak zabezpieczyé zakup produktdéw lub ustug przez zastosowanie wiasciwych zapiséw w

umowach.

3. Zarzgdzanie relacjami z dostawcami (16 godz.)

procedura sktadania zaméwien
kanaty komunikacji z dostawcami
realizacja zaméwien

mechanizmy kontroli jakosci.

Stuchacze dowiedzq sie, na czym polega SRM (Supplier Relationship Management), jak dobiera¢ firmy oraz zarzqdzaé

projektem rozwojowym.

4. Zarzgdzanie zapasami (8 godz.)

ekonomiczno-organizacyjne aspekty zarzqgdzania zapasami

uwarunkowania wyboru systemu zarzqdzania zapasami

stochastyczne systemy sterowania zapasami

zarzqdzanie zapasami w systemie planowania potrzeb materiatowych (Material Requirements Planning)
zarzqdzanie zapasami w koncepcji produkcji akurat na czas (Just in Time)

planowanie zapaséw w tahncuchach dostaw

przeglad metodyk zarzqdzania projektami.
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Stuchacze dowiedzq sie, jak zarzgdzaé oraz optymalizowaé zapasy w firmie.

5. Transport i realizacja dostaw materiatéw (8 godz.)

polityka kontraktéw, warunki dostaw Incoterms, wybér srodkéw transportu
spedycja i ustugi transportowe

stawki i taryfy transportowe.

Stuchacze dowiedzq sie, w jaki sposdéb dobraé wiasciwe srodki transportéw oraz zasady kontraktowania dostawcéw

ustug transportowych.

6. Prawo celne w obrocie miedzynarodowym (8 godz.)

prawo celne w logistyce miedzynarodowej
praktyczne zastosowanie przepiséw Prawa Celnego
elementy kalkulacyjne a warto$é celna towaru
warunki dostaw Incoterms 2010

AEO- instytucja upowaznionego przedsiebiorcy.
Stuchacze dowiedzq sie, w jaki sposdéb wykorzystaé prawo celne w imporcie débr.
SEMINARIUM (10 godz.)

1. Praca nad projektem (10 godz.)

Stuchacze przygotowujq prace pisemng w ramach projektu praktycznego. Ponadto, przygotowujqg réwniez spis

zagadnien do analizy w projekcie.

Piszgc prace i pracujgc nad projektem, $cisle wspdtpracujg z wyktadoweq prowadzqgecym. Konsultacje odbywajqg sie

drogq mailowq, telefoniczng lub osobiscie poza zajeciami.
Forma zaliczenia

Praca dyplomowa w formie projektu oraz jego grupowa obrona.
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Wykladowcy

Grzegorz Olechniewicz

Ekspert w dziedzinie zarzqdzania, doswiadczony trener i doradca, realizowat projekty i strategie miedzy innymi dla
firm z branz: motoryzacyjnej, farmaceutycznej, bankowej, telekomunikacyjnej, FMCG, oraz dla firm zajmujgcych sie
przemystem ciezkim. W opinii wielu klientéw jeden z czotowych europejskich ekspertéw w dziedzinie strategii oraz
negocjaciji zakupowych. Swoje doéwiadczenie zdobyt jako Kupiec w firmie ALMA Inteligentny Swiat S.A., Procurement
Manager w Ariba Inc. oraz Project Procurement Manager dla Carrywater Group S.A. (realizujqc proces

kontraktowania dostawcéw na potrzeby projektéw IT o wartoéci przekraczajgcej 600 000 000 zi).

Piastowat stanowisko Dyrektora Operacyjnego w Grupie Constans. Twérca GO-CTR Consulting i Polskiej Grupy
Zakupowej (realizacja zakupdédw grupowych). Prezes zarzqdu i gtéwny ekspert ds. zarzgdzania w firmie GOODMAN
GROUP Sp. z o.0. Prowadzit wyktady w ramach Studiéw Podyplomowych Zakupy w Biznesie organizowanych przez
WSB we Wroctawiu a obecnie wyktadowca, konsultant merytoryczny oraz promotor na kierunkach studiéw
podyplomowych Zakupy w Biznesie, Menedzer Zakupéw oraz Zarzqdzanie Projektem na WSB w Poznaniu, Chorzowie i
Toruniu. Trener oraz egzaminator w ramach certyfikacji umiejetnosci negocjacyjnych Franklin University, Columbus,
Ohio. Wspétzatozyciel i cztonek dwéch krajowych stowarzyszen branzy zakupowej. tgczny budzet projektow
zakupowych, ktére wspierat w 2018 roku przekroczyt wartoséé 5 200 000 000 ztotych. W ciqgu swojej dziatalnosci

trenerskiej przeszkolit ponad 11 000 oséb.
Renata Szymankiewicz

Od ponad 20-lat zwigzana z zarzqdzaniem oraz tancuchem dostaw.

Obecnie Head of Strategic Procurement Poland w Sivantos Sp. z o.0. (Sivantos Group, poprzednio Siemens), wczeéniej

kierownik pierwszego na $wiecie dziatu celnego w Samsung Electronics Poland Manufacturing .
Od 2017 roku Senior Consultant w GOODMAN, a do 2018 roku Wiceprezes Zarzgqdu GOODMAN GROUP Sp. z o. o.
Posiada doswiadczenie w tworzeniu dziatéw i budowaniu efektywnych zespotéw.

Udziat w projektach modernizacji linii produkcyjnych z zastosowaniem zasad Lean Manufacturing oraz w
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strategicznych projektach zwigzanych z rozwojem duzych przedsiebiorstw produkcyjnych pozwala jej skutecznie
realizowaé projekty optymalizacyjne. Wspéttworzyta Polityke Zakupowq dla grupy kapitatowej oraz opracowanie

standardéw i procedur dotyczgcych klasyfikacji i monitorowania dostawcéw w procesie zakupdw.

Jako planista produkcji koordynowata dziatania okoto 150 pracownikéw i 5 dziatéw produkecyjnych, korzystajgc m.in.
z systemu SAP, co pozwolito jej rozwingé umiejetnosé szybkiego reagowania w sytuacjach kryzysowych,

wymagajgcych konkretnego dziatania.
Daniel Matela

Praktyk z wieloletnim do$wiadczeniem w zarzqdzaniu zakupami na kazdej ptaszczyznie, na poziomie krajowym i
miedzynarodowym. Negocjator oraz Manager Zakupéw z doswiadczeniem w miedzynarodowych koncernach FMCG.
Z powodzeniem wdraza i realizuje strategie zakupowe, zarzqdza kategoriami zakupowymi oraz realizuje projekty

optymalizacyjne.

Kariere rozpoczynat ponad 15 lat temu w koncernie finansowym Aviva (wczeéniej Commercial Union). Swoje
doswiadczenie zdobyt takze jako Specjalista ds. Zakupéw w CEDC International (Bols, Zubréwka, Absolvent) gdzie
zarzgdzat 8 kategoriami zakupowymi, od 2012 do 2018 roku realizowat projekty optymalizacyjne w ramach

zarzqdzania kilkudziesiecioma kategoriami zakupowymi oraz strategiami zakupowymi w Imperial Tobacco Polska S.A.

Obecnie Global Sourcing Manager Capex w Mondeléz International. Cztonek Polskiego Stowarzyszenia Manageréw
Logistyki i Zakupéw. Od 2016 roku Senior Consultant i Trener w firmie GOODMAN, a od 2018 Wiceprezes Zarzgdu
GOODMAN GROUP Sp. z o. o.

Piotr Dobrowolski

Od 10 lat zajmuje sie tematykq zwigzang z prawem nieruchomosci. Doradza inwestorom, prowadzi audyty
nieruchomosci i regulacje ich stanéw prawnych. Reprezentuje klientéw w sporach sgdowych i administracyjnych
zwiqgzanych z nieruchomos$ciami. Negocjuje i projektuje umowy dotyczgce obrotu nieruchomoséciami i korzystania z
nich, wéréd nich umowy najmu, ktérym to zagadnieniem interesuje sie w szczegdlnosci. Dodatkowo specjalizuje sie w
zagadnieniach prawa pracy, ze szczegdlnym uwzglednieniem problematyki dziatalnosci zwiqgzké4w zawodowych,
sporéw zbiorowych, dziatalnosci rad pracownikéw. Szereg podmiotéw gospodarczych korzysta z jego ustug, majgc na

uwadze do$wiadczenie w rozwigzywaniu sporéw pomiedzy pracodawcqg a organizacjami zwigzkowymi.

Doradza przy zaktadaniu spdtek prawa handlowego i ich przeksztatcaniu. Skutecznie reprezentuje klientéw w

postepowaniach sgdowych, w tym postepowaniach transgranicznych. Posiada do$wiadczenie w doradzaniu klientom
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w zakresie prowadzenia inwestycji budowlanych, z uwzglednieniem profesjonalnych wzorcéw umownych FIDIC jak

réwniez prowadzenia postepowan z zakresu prawa zaméwien publicznych.

Partnerzy kierunku

good

man

www.goodman.eu

Special promotion for candidates.
Nie czekaj, zapisz sie online. Pierwsi korzystajq najwiece;j!

Zapisujgc sie do 27 maja, zyskujesz 1200 zt, dzieki: do 27 maja

czesne juz od

800 zt znizki w czesnym rozliczanej przez caty okres studiéw,
proporcjonalnie do wybranego systemu ratalnego, 1 80 Z+ 230z zt

40O zt dzieki zwolnieniu z optaty wpisowe;j. miesiecznie
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